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個人投資家の皆様へ

取締役社長 石原 邦夫

東京海上日動火災保険株式会社
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従来の保険購入
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自動車購入

イベントが保険ニーズを喚起イベントが保険ニーズを喚起
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その結果….

• 知らない間にいろんな保険に加入

– 月々の保険料負担は、世帯平均で約５万円

• 補償の重複（ムダ）

• 補償の漏れ（モレ）

• 請求漏れ
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革新的な
新商品

保険のプロ
としての

コンサルティング

開発の狙い

一生涯の安心のご提供

これまでの保険の概念を超えた保険→超保険
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革新的新商品

ひとつにまとめる機能



6

からだのリスク（死亡）

ひとつにまとめる機能

からだのリスク（病気）

からだのリスク（ケガ）

くらしのリスク（思いがけない出費）
ご家族全員

くらしのリスク（賠償責任）

くらしのリスク（財産）



7

革新的新商品

ひとつにまとめる機能

自由に補償を選択できる機能
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自由に補償を選択できる機能

・保険ニーズにムダ・モレ
なく完全にフィット
・ライフスタイルの変化
にも対応

からだのリスク（死亡）

からだのリスク（病気）

からだのリスク（ケガ）

くらしのリスク（思いがけない出費）

くらしのリスク（賠償責任）

くらしのリスク（財産） くらしのリスク（財産）

からだのリスク（病気）

からだのリスク（ケガ）
入院補償
のみ

建物補償
のみ
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革新的新商品

ひとつにまとめる機能

生損保一体型商品としての新しい機能

自由に補償を選択できる機能
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商品の構造

くらしのリスク（財産）

くらしのリスク（賠償責任）

くらしのリスク（思いがけない出費）

からだのリスク（ケガ）

からだのリスク（病気）
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革新的新商品

ひとつにまとめる機能

お客様の満足を約束する新補償

生損保一体型商品としての新しい機能

自由に補償を選択できる機能
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革新的新商品

ひとつにまとめる機能

納得できる保険料体系

お客様の満足を約束する新補償

生損保一体型商品としての新しい機能

自由に補償を選択できる機能
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先進的コンサルティング

新開発ITコンサルティングシステムにより実現

最適保険
設計

保険診断リスク診断
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保険診断画面
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保険診断の詳細
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おすすめプラン診断画面
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超保険が目指す方向

一生涯の安心のご提供一生涯の安心のご提供

これまでの保険の概念を超えた保険→超保険

商品・サービスを改善商品・サービスを改善

お客様の声お客様の声

お客様本位の考え方に徹するお客様本位の考え方に徹する
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＜ご注意＞
本資料には、将来の業績に関わる記述が含まれています。

こうした記述は、将来の業績を保証するものではなく、経営を
取り巻く環境の変化などによる一定のリスクや不確実性を
内包しております。

超保険に関するお問い合わせ先

東京海上日動火災保険株式会社商品販売支援部

課長流石巌 ０３－３２８５－０５５８

ホームページ：http://www.tokiomarine-nichido.co.jp/
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